
1 Los dividendos no se garantizan.

Vivir el famoso ÒSue–o AmericanoÓ 
se ha convertido en la meta de varias
generaciones. Una familia amorosa,
una casa hermosa... Žsos son los 
elementos para crear sue–os. Pero
proteger sus sue–os y cuidar a los
seres queridos tiene su origen mucho
antes del ÒSue–o AmericanoÓ. Esas
buenas intenciones son quiz‡ tan
antiguas como la humanidad misma.
Contribuir al bienestar econ—mico
familiar significa dise–ar un programa
completo que cubra tanto las necesi-
dades presentes, como que prevea
para el futuro. Ese plan a la medida
puede incluir una combinaci—n de
cuentas bancarias; seguro mŽdico;
seguro de vida; anualidades; fondos
mutuos y una cuenta IRA ÒIndividual
Retirement AccountÓ (Cuenta
Individual de Jubilaci—n). Cuando 
se considera la necesidad de tener 
un seguro de vida, conviene analizar
detenidamente las ventajas que ofrece
un seguro de vida permanente (per-
manent). Ese tipo de p—liza no sola-
mente ofrece protecci—n econ—mica 
a los sobrevivientes sino que tambiŽn
puede beneficiar a la familia durante
la vida del asegurado.

ÀPor quŽ es tan especial el
seguro de vida permanente?

El seguro de vida permanente le
ofrece protecci—n durante su vida
entera (siempre y cuando se paguen
las primas) en vez de durante cierto
per’odo de tiempo. Adem‡s de la
protecci—n de por vida que ofrece,
el seguro de vida permanente cuen-
ta con varios beneficios que pueden
ayudarle a lo largo de su vida.

ÀC—mo ayuda a los 
beneficiarios el seguro 
de vida permanente?

Para muchos, la raz—n principal de
un seguro de vida es para proteger
el futuro econ—mico de su familia. 
Si el asegurado muere, el seguro 
de vida ayuda a liquidar hipotecas, 
a pagar la universidad, a cubrir los
œltimos gastos, a compensar la falta
del ingreso del asegurado y a 
permitir que la familia mantenga 
el mismo est‡ndar de vida. En la 
mayor’a de los casos, el dinero 
del seguro pasa a los beneficiarios
libre de costos de la validaci—n 
del testamento, costos legales, de
impuestos locales sobre bienes
hereditarios y de impuestos fed-
erales sobre ingresos. Dentro de 
los l’mites permitidos por las leyes
estatales, los beneficios de los
seguros est‡n protegidos contra
reclamaciones de los acreedores 
del asegurado. En general los 
beneficios se pagan puntualmente 
a los beneficiarios mediante una
conveniente cuenta de cheques 
libre de cargos y que paga intereses.
O si el beneficiario lo prefiere,
puede designar con anticipaci—n un
mŽtodo de pago, seleccion‡ndolo
de una lista con varias opciones 
de liquidaci—n que ofrecen pagos
peri—dicos hasta que los beneficios
se paguen totalmente. El seguro 
de vida permanente no s—lo ofrece
un pago garantizado a los beneficia-
rios en el momento de la muerte 
del asegurado, sino que tambiŽn le
proporciona beneficios importantes
en vida.

Beneficios del seguro de vida
permanente durante su vida.
A diferencia del seguro de vida tem-
poral, el seguro de vida permanente
crea valor. Con impuestos diferidos,
tanto los valores garantizados como
los no garantizados crecen y usted
puede ponerlos a trabajar para su
beneficio de diferentes maneras.

Acumulaci—n de valores en efectivo Ñ
Una p—liza de seguro de vida 
permanente crea valor en efectivo
garantizado cuando usted paga sus
primas a tiempo. En una p—liza de
vida entera, Whole Life,usted tambiŽn
puede utilizar dividendos1 abonados 
a su p—liza para comprar cobertura
adicional. Esos valores aumentan 
m‡s porque los impuestos de la 
acumulaci—n de valor en efectivo 
son diferidos. Se puede disponer de
ese valor en efectivo mediante una
cl‡usula de prŽstamos de valores.

Acceso a sus valores en efectivo Ñ
Usted puede utilizar prŽstamos del
dinero acumulado en efectivo de su
p—liza, con tasas de interŽs competi-
tivas. Usted puede usar esos fondos
como quiera. Puede pagar el
dep—sito para la compra de una
casa, financiar un auto nuevo o
hasta empezar un negocio (los
imperios de JCPenney y Disney se
iniciaron con prŽstamos de p—lizas
de seguros). El privilegio del prŽsta-
mo es una caracter’stica valiosa del
seguro de vida permanente, pero
recuerde que pedir prestado sobre
el valor en efectivo de su p—liza
reduce la protecci—n de beneficio
por muerte de su seguro. Adem‡s,
cada vez que saca dinero de una
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póliza de seguro, usted puede 
estar obligado a pagar impuestos
estatales y federales. Puede que sea
prudente sacar de sus fondos sólo
con la intención de pagar el présta-
mo en su totalidad. Las compañías
de seguros ofrecen métodos cómod-
os de pago para restaurar el valor
completo de su póliza.

La flexibilidad del seguro 

de vida permanente

Conforme cambian las necesidades,
una póliza permanente puede modi-
ficarse para reflejar esos cambios. La
mayoría de las compañías de seguros
tienen disponibles una gran variedad
de beneficios y cláusulas optativas
que usted puede añadir a la póliza
para mejorar su actual cobertura,
para ampliar la cobertura a miembros
de su familia y para ayudar en tiem-
pos difíciles. Se pueden requerir
suscripciones adicionales para añadir
beneficios o cláusulas.

Mejoría de la cobertura —Usted
puede aumentar la protección 
agregando a su póliza una cláusula
de Seguro a Término. También
puede agregarse una estipulación
de Beneficio de Muerte Accidental
que duplica los ingresos del seguro
(tipicamente, hasta $300,000), si el
asegurado muere accidentalmente.

Ampliación de la cobertura a 
miembros de la familia —Usted
puede agregar una cláusula de
Seguro de Esposa e Hijos para pro-
teger a esos seres queridos con
seguro a término. Con una cláusula
de Seguro de  Hijos, ellos estarán
cubiertos con seguro a término y
tendrán garantizado el derecho a
comprar seguro de vida perma-
nente, en cantidades específicas
cuando el hijo cumpla 25 años2.

Ayuda en tiempos difíciles —Con
una cláusula de Renuncia de Prima
o una cláusula de Reducción
Mensual, las primas se pagan por 
la compañía durante un período 
de incapacidad, según se define en
la cláusula. New York Life también
ofrece una cláusula de Beneficios
en Vida, que paga un beneficio si el
asegurado se enferma sin remedio.

Construya su casa sobre

cimientos sólidos

Al evaluar las necesidades económi-
cas de su familia, es importante no
pasar por alto el seguro de vida.
Una póliza de seguro de vida per-
manente es un producto financiero
sumamente fléxible y único que
puede darle tranquilidad así como
ayudarlo a cubrir las necesidades
importantes durante su vida.
Pueden ser los cimientos sólidos
sobre los cuales usted crea su casa
financiera. Una póliza de seguro 
de vida puede usarse como colater-
al para un préstamo o hipoteca.
También puede ayudar a establecer
una buena calificación de crédito.
Además, los valores en efectivo 
acumulados se pueden tomar en
préstamo3 para dar el depósito 
en la compra de esa casa de sus
sueños. Para detalles completos
sobre seguro de vida permanente,
comuníquese con su agente de 
New York Life.

Please note: The offering documents
(policies, contracts) for all New York
Life and its subsidiaries products are
available only in English. In the event
of a dispute, the provisions in the
policies and contracts will prevail.

Nota: Los documentos (pólizas, 
contratos) ofreciendo los productos
de New York Life y sus empresas 
filiales están escritos en Inglés. 
En caso de cualquier disputa, 
las provisiones de las pólizas y 
contratos prevalecerán.

2 O en el aniversario de la póliza cuando el 
asegurado cumple o hubiera cumplido los 
65 años de edad, si esta fecha sucede antes.

3 Los préstamos acumulan intereses y reducen 
el beneficio por fallecimiento disponible.
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51 Madison Avenue
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www.newyorklife.com
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